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珠海博杰电子股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2022-006 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

西部证券：俞能飞、卢大炜、李启文 

仁桥资产：李晓青 

时间 2022 年 8 月 30 日 10:00-11:00 

地点 电话会议 

上市公司 

接待人员 
副总裁刘晓勇、董秘黄璨 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

公司就半年报披露的业绩情况、业务的新变化做简要介绍以后，相关人

士与投资者进行了交流，主要内容总结如下： 

1、公司半年报的毛利率净利率都略有下滑，分季度来看，二季度毛利率

是回升的，但净利率有一点下滑，主要是哪些因素导致的？ 

答：毛利率略有下滑，主要是产品结构变化导致的。而净利率最主要的

影响因素在研发费用和管理费用上的投入。 

公司这两年一直在重点突破上述两方面，一是在管理效率的提升；二是

在产品和技术的延伸，表现在研发费用投入有比较大的增长，其中主要是人

员工资；另外公司也积极在市场上寻找新的技术方向，为未来中长期的业绩

做布局，所以短期内会影响公司的净利润。 

2、增长 20%的在手订单构成结构大概是怎样的？ 

答：最主要的拉动因素是大数据云服务 ICT 设备业务的增长。 



3、公司新能源汽车、半导体和电子元器件业务的订单大概是平稳的情况

吗？ 

答：新能源汽车的订单目前呈现是快速增长的态势，但它相对总量小，

所以对整体在手订单的规模影响比较小。 

目前 MLCC 下游市场的客户需求有一些波动，导致交付延迟较明显，这是

需要提醒投资人去关注和留意的风险事项。 

4、上半年疫情反复影响公司拿订单和交付，从全年来看，公司订单的预

期增长是否会明显好于上半年？ 

答：外部环境的快速变化使得我们很难去判断。上半年来看，公司在手

订单的确已经呈现比较好的增长态势，我们也希望全年业绩能有比较稳健的

表现。 

5、公司现有和未来 2~3 年的产能布局情况？ 

答：公司现有园区产能基本饱和，目前公司在成都、苏州都设有工厂，

另外 IPO 募投项目珠海洪湾新工厂也即将投入使用，可以有效支撑新增订单。 

除此之外，公司在海外如越南、墨西哥设有小的产能布局，主要是为了

开拓海外市场以及近距离的贴近客户的交流及交付需求，目前这两个海外的

工厂布局今年上半年刚落成，还处在积累期和爬坡期。 

6、公司目前主要在配合哪些客户做 AR/VR 设备开发？ 

答：大家所了解的 AR/VR 设备的国内、国际几个大厂，公司目前都在业

务接洽当中。 

7、大数据云服务业务上半年增速 70%，后续业务增速的可持续性如何？ 

答：公司判断大数据云服务市场会是持续稳步向上的趋势。对公司而言，

在订单选择的策略上会确保客户质量，保证毛利率和净利率，努力保持增长

的趋势。 

8、公司在新能源汽车业务做的测试检测设备主要是针对哪些生产环节？ 

答：新能源汽车业务增长逻辑主要由于新能源汽车智能化电动化水平提

升，汽车 PCB 板需求相应增加，对公司业务需求也在整体增加。 

除此之外，公司也在做除检测和测试以外的自动化设备，针对车载摄像

头等智能硬件的生产需求去做一些布局。 



9、公司有直接与整车厂进行合作吗？ 

答：目前公司主要与整车厂和 TIER1 都有合作，新能源汽车业务作为一

个新兴的切入业务，与一级供应商合作对于公司的风险会更可控，而且对应

的产品实用性、通用性会更强，这也是公司早期阶段平衡业务与风险的策略

和手段。 

10、消费电子业务的下游客户出新产品，大概会提前多久向公司下订单？ 

答：大概分三种情况，一种是属于全新的产品，全新产品的导入周期会

比较长，基本上是从小样开始到量产，大概需要 6~8 个月，然后到大规模适

配，大概需要 2~3 个月。如果从全新产品它的生命周期来看，最早的订单会

提前一年。 

第二种情况是现有产品的复制，大概需要 2~3 个月； 

第三种情况是临时的一些变化或者升级节点，大概需要 1~3 个月。 

11、客户使用的大数据云服务设备，什么情况下会涉及到公司设备的更

换？ 

答：大数据云服务业务硬件产品测试相关产品： 

ICT 产品：当客户的服务器、网络交换器等产品升级换代时 ICT 产品需

要同步更新。 

FT 功能测试产品：当客户的服务器、网络交换器等产品升级换代时，如

果不是平台类的 FT 功能测试产品，需要产品同步升级换代。 

如果是平台类的 FT 功能测试产品，则不需要更换整个平台，FT 产品只

需同步升级相关模组。如果不是平台类的 FT 功能测试产品，需要产品同步升

级换代。 

12、去年全球出货 5.5亿部 5g手机，这对应到检测设备上大概是多大的

市场空间？ 

答：目前从测试的功能与工序的角度来说，5G 毫米波的测试需求量会比

4G 测试需求量大，但客户会不断优化测试工序及发展新的测试方法，在测试

质量与效率上找到更好的平衡点。 

13、公司有布局半导体封测设备，请问公司主要是做哪些类型的产品？ 

答：公司在半导体设备的布局主要是在检测领域和封测分选领域，结合



公司原有的设备优势来进行研发，实现更优的解决方案。除此之外，公司也

主要沿着半导体后道制程的需求去布局，通过自主研发或对外投资去落实。 

整体上公司的目标希望能形成具有核心壁垒的能力，同时基于公司现有

能力赋能原则上，在研发能力、供应链能力、市场能力任一端公司可以赋能

的情况下，寻找相关标的。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次交流活动不涉及应披露重大信息。 

活动过程中所

使 用 演 示 文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作附件） 

无 

 


